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8 sesiones

Lunes y Miércoles
20 de marzo al 12 de abril 2023

©

Horario

Marzo:
Chile 18:00 a 20:00 hrs. (GMT - 3) / Peru 16:00 a 18:00 hrs. (GTM - 5)

Abril:
Chile 18:00 a 20:00 hrs. (GMT -4) / Peru 17:00 a 19:00 hrs. (GTM - 5)

*Debido a cambio de horario chileno a GIM -4

Valor entrada

USD $250

+ Impuestos

*Early Bird 107 dcto. hasta el 20 de Febrero 2023




Objetivos del curso:

1) Aprender a alinear la gestion econédmica con los objetivos estratégicos del negocio
agricola.

) Aprender a medir y controlar la rentabilidad del negocio agricola.

) Aprender a reportar la rentabilidad del negocio agricola.

) Aprender a presupuestar y proyectar un negocio agricola.

) Aprender a evaluar la viabilidad econdmica de un nuevo negocio agricola.

Dirigido a:

Socios de Empresas Agricolas, Gerentes Generales, Gerentes Agricolas, Administradores
Agricolas, Gerentes y Jefes de Control de Gestion, Gerentes y Jefes de Administraciony
Finanzas, Gerentes y Jefes de Planificacion.

Formato curso:

Las sesiones se realizaran a traves de la plataforma Zoom y seran subidas a nuestra
Plataforma de Educacion Redagricola, donde habra material complementario.

Las sesiones quedaran grabadas y estaran disponibles hasta 15 dias después de finalizado
el curso.
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Programa

Sesion 1
ablerta al publico

Sebastian Valdés Lutz

Ingeniero Comercial de la Universidad
Catolica, con cursos de posgrado en
planificacion tributaria y gobierno
corporativo. Con su experiencia, Valdés
suma mas de 20 anos en gerencias de
primera linea en la agroindustria.

Moédulo I: Estrategia y Rentabilidad
a) Definicion de estrateqia.
b) Objetivos estratégicos y rentabilidad.

Maodulo ll: El control de la gestion

economica
a) Los ingresos del negocio agricola.
l. Ingresos operacionales.
Il. Ingresos no operacionales.
b) Costos y toma de decisiones.
I. Clasificacion de los costos agricolas.
Il. Costos fijos y costos incrementales.
li. Costos medios.
IV. Reporte de costos agricolas.
v. El costo de oportunidad.
c) Indicadores de gestidn
I. Calculoy tipos de margenes.
Il. Indicadores claves de gestion.
Ill. Razones financieras.
Iv. Agroprecision y sus indicadores de
gestion.

Maodulo lll: Presupuesto y proyeccion

de negocios agricolas.
a) Concepto de esperanza en proyeccioén del
futuro.
b) Organizacidén del presupuesto en la
empresa.
c) Proyeccion de ingresos y gastos.

I. Datos historicos e iniciativas futuras.

Il. Definicion de parametros ancla.

1. Definicion de indicadores clave.

Iv. Proyeccion y auditoria de los flujos.
d) Presupuesto de multiples operaciones
agricolas.
e) Escenarios y su uso.

Modulo IV: Evaluacion economica de

proyectos agricolas

a) Definicion y medicidén del riesgo en gestion.
b) Riesgo y rentabilidad.

c) Tipos de tasa de interés.

d) El valor del dinero en el tiempo.

e) Flujos de caja de un proyecto.

f) El Valor Presente Neto (VPN) y la Tasa
Interna de Retorno(TIR).




Valor auspicio

USD $2000

+ Impuestos

Auspicios

Pre Evento

Durante el
Evento

Post Evento

e Marca de empresa en web de Eventos Redagricola
y Plataforma Educacion Redagricola.

e Marca de empresa en mailings de comunicacion
del evento.

e Presencia de marca en video de apertura del evento
(1920 x 1080 px, en formato mp4).

e Presencia de marca en Plataforma Educacional
Redagricola.

e Acceso a material promocional de empresa a traves
de la bolsa de contenido (brochure, folleto, video,
charla).

e Exhibicion de video de marca de 1 minuto durante las
sesiones del evento (1920 x 1080 px en formato mp4).
e Charla de empresa 15-20 minutos en una de las
sesiones del evento.

e 10 entradas de regalo para agricultores y personal
de la empresa

e Todos Los videos de las conferencias y las charlas de
empresas quedaran en la plataforma por 15 dias.

e Informe de participacion y metricas digitales al cierre
del evento.

e Mailing de cierre de curso con presencia de logo del
auspiciador.

e Marca en video de agradecimientos post evento en
redes sociales de Redagricola.
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Chile Colombia

educacion.chile@redagricola.com educacion.peru@redagricola.com educacion.colombia@redagricola.com

entradas.chile@redagricola.com entradas.peru@redagricola.com entradas.colombia@redagricola.com
+56 9 5829 49/9 +51 941 432 603 +57 322 743 8479

+56 9 5398 5980 +51 959 716 893 +57 322 743 8503
+51 957 260 326
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www.redagricola.com




